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L’evoluzione
del “Costruire bene”

Giunto alla sua terza edizione, il CONAPE si Al centro del dibattito non vi saranno solo le

& consolidato come l'unico punto di incontro indispensabili sessioni tecniche verticali, ma anche
nazionale e multidisciplinare dedicato alla una apertura internazionale volta a confrontare
prevenzione, diagnosi e gestione dei difetti e dei le migliori best practice europee nel campo della
degradi strutturali e dell'involucro. rigenerazione urbana e della qualita dell'abitare.
Dopo il successo delle passate edizioni — che hanno Per le aziende del settore, CONAPE si conferma
registrato oltre 600 iscritti e il coinvolgimento di un’esclusiva occasione di visibilita: una piattaforma
decine di relatori di alto profilo - l'edizione 2027 di posizionamento autorevole all'interno di un
estende il proprio raggio d'azione. ecosistema tecnico-istituzionale di massimo livello.

ILCONVEGNO
IN NUMERI /EDIZIONE 2026

1 500+ 30+ 1 1 9 18

GIORNATA WORKSHOP ORE
DI NETWORKING ISCRIMMIEWES] TAVOLAROTONDA  SESSIONE PLENARIA TECNICI DI FORMAZIONE

RELATORI
PROVENIENTI DATUTTA INTERNAZIONALE DI APERTURA VERTICALI TECNICA




chi incontrete a Bologna

Il valore strategico di CONAPE risiede nell'audience altamente profilata, composta esclusivamente
da professionisti specializzati e decision maker con capacita di scelta, prescrizione e acquisto.

> Professionisti dell’area tecnica: > Pubblica Amministrazione:

ingegneri, architetti, geometri responsabili tecnici degli Enti Locali

e periti edili specializzati nella e referenti degli Ordini Professionali.

progettazione, nella d|aghost|ca > Imprese:

strutturale e nel contenzioso forense. - T
costruttori, imprenditori edili

> Committenza e Real Estate: e specialisti della manutenzione

gestori di patrimoni immobiliari, avanzata

investitori e amministratori di
condominio professionisti.

PARTECIPARE COME PARTNER significa

interloquire direttamente con chi definisce i capitolati

e gestisce i processi di riqualificazione sul territorio




Struttura dell'evento e Focus Tematici 2027

| 9 Workshop Tecnici Verticali: Le Aree di Posizionamento

Copertura scientifica completa e relatori autorevoli per ciascun comparto tecnologico

WS1/11:30 - 13:00 WS 2/11:30 -13:00 WS 3/11:30 -13:00
IMPERMEABILIZZAZIONE ANTINCENDIO DI INVOLUCRO OPACOE
INTERRATI STRUTTURE E FACCIATE FACCIATE VENTILATE
Relatori: M. Argiolas, L. Ferrari Relatori: V. Fiore, D. Luraschi Relatori: R. Romeo, M. Giuntini
Infiltrazioni, barriere, Ingegneria antincendio e Sistemi di rivestimento e
materiali resilienti comportamento strutturale comfort termo-acustico

WS 4 /14:30 -16:00
DANNI DA ACQUA,

WS 5/14:30 -16:00
EDILIZIA ESTRUTTURE

WS 6/14:30 - 16:00
SISTEMI COSTRUTTIVI

CONDENSE E MUFFE IN LEGNO A SECCO
Relatori: C. Peretti, D. Sanelli Relatori: V. Bertolutti, Relatori: R. Sacchi
Salubrita dell’aria e D. Di Domenico (ed esperto da def.)
diagnosi dei danni umidi Calcolo strutturale Ecologia dell’architettura
e controllo biologico e isolamenti leggeri
WS7/16:30 -18:00 WS 8/16:30 -18:00 WS 9/16:30 -18:00
IMPERMEABILIZZAZIONE DIAGNOSTICA EDILE ISOLAMENTI ESTERNI
COPERTURE E INDAGINI DELL'INVOLUCRO
Relatori: D. Todde, F. Benini Relatori: M. Manca, N. Console Relatori: S. Pesaresi, P. Triaca
Protezione termica su tetti, Tecniche diagnostiche Fisica edile applicata,

terrazze e balconi integrate e termografia cappotti ed edifici passivi




La grande novita 2027

La Tavola Rotonda Internazionale

Pomeriggio | Sala Plenaria

"Social Housing, Rigenerazione Urbana e Qualita dell'Abitare:
la sfida della prevenzione alle patologie edilizie"

L'edizione 2027 introduce un momento di dibattito istituzionale e strategico
di respiro europeo. Rappresentanti della Pubblica Amministrazione, esperti
di salubrita e referenti degli Ordini Professionali si confronteranno con un
panel di specialisti provenienti da Olanda, Spagna, Germania e Regno Unito.

L'obiettivo € analizzare l'impatto tecnologico, economico e sociale delle
patologie edilizie sulla grande scala del costruito residenziale pubblico e
popolare. Per le aziende partner, questa sessione rappresenta la vetrina
ideale per accreditarsi come partner tecnologici di riferimento di fronte
ai grandi attori della rigenerazione urbana e del *social housing™.






VALORE STRATEGICO
DELLA PARTNERSHIP

La presenza al CoNaPE permette di posizionare il proprio brand in un contesto
tecnico e istituzionale di alto profilo, accreditandosi come interlocutore affidabile
nel mercato della riqualificazione, manutenzione e innovazione edilizia.

Un'intera giornata dedicata al networking e uno spazio espositivo integrato

nel cuore del convegno, in cui le aziende partner potranno dialogare direttamente
con i partecipanti, raccogliere contatti qualificati, presentare le proprie soluzioni

in modo mirato e, per chi lo desidera, intervenire attivamente nei workshop tecnici.

......

su piu livelli prima, durante e dopo l'evento:
* Visibilita nelle comunicazioni ufficiali
(sito, newsletter, brochure, social)
(area espositiva, badge, materiali informativi)
+ Visibilita post evento
(articoli su testate partner, pubblicazioni online, video)

Sono disponibili due livelli di partnership,
pensati per rispondere a diverse esigenze
di visibilita e coinvolgimento.



MAIN PARTNER

SOLUZIONI DI

Formula esclusiva: 9 Main Partner
abbinati ai workshop verticali

(MASSIMO 10 AZIENDE SELEZIONATE)

+ 1 Main Partner abbinato alla Tavola
Rotonda Internazionale.

La formula Main Partner é pensata per le aziende che desiderano un ruolo da protagonisti scientifici
e commerciali all'interno dell’'evento, legando il proprio brand a uno specifico focus tematico.

I BENEFIT INCLUSI:

Co-progettazione scientifica (Speech esclusivo):
intervento tecnico esclusivo all'interno

della sessione prescelta. Il relatore individuato
dall'azienda verra coinvolto nella definizione
dei contenuti di dettaglio e della scaletta,

in stretta sinergia con i docenti, il Comitato
Scientifico e la direzione editoriale.

Il workshop saré "cucito su misura" intorno
alle esigenze di formazione, informazione

e comunicazione del partner.

Presenza espositiva premium: spazio espositivo
nel cuore dell’Area Expo, comprensivo di arredi
base, allaccio eletirico, wifi e pulizia.

Lead Generation qualificata: cessione dell'elenco
dei partecipanti all'evento, nel pieno rispetto
della normativa GDPR.

Visibilita Multicanale: 1 newsletter monografica
esclusiva inviata a 70.000 professionisti iscritti;

1 articolo tecnico e una videointervista realizzati
in loco con pubblicazione su Ediltecnico.it;
pagina pubblicitaria sulla rivista specializzata
L'Ufficio Tecnico.

Materiali e Relazioni: Logo su tutta

la comunicazione ufficiale, inserimento

di materiale promozionale nel kit congressuale
dei delegati, pass hospitality e 10 ingressi
omaggio per i propri clienti.




SOLUZIONI DI

SPONSOR PARTNER

La soluzione ideale per le aziende che desiderano presidiare il mercato di riferimento,
presentare le proprie soluzioni tecnologiche a una platea altamente profilata e sviluppare

azioni di networking mirate

I BENEFIT INCLUSI:
Presenza espositiva: spazio espositivo posizionato Visibilitd del Brand: inserimento del logo
nell’Area Expo, comprensivo di arredi di base, aziendale su tutti i materiali ufficiali dell’evento
allaccio elettrico, wifi e pulizia. (sito web, brochure, save the date, segnaletica

in loco, presentazioni delle sessioni plenarie

Lead Generation qualificata: cessione dell’elenco e altestati).

dei partecipanti all’evento in totale conformita
con le normative GDPR. Pass Coffee Break e Lunch: Pass per i delegati
aziendali (comprensivi di coffee break e lunch)
e 5 ingressi omaggio da destinare ai propri
migliori contatti o clienti.

Campagna di Comunicazione: 1 newsletter

monografica dedicata inviata al database

di 70.000 iscritti della community tecnica;

1 articolo tecnico dedicato su Ediltecnico.it Servizi aggiuntivi su richiesta: videointerviste

e relativi canali social. in loco e campagne DEM/social dedicate
con grdfiche sartoriali.




CONTATTI e SEGRETERIA COMMERCIALE

Sostenere CONAPE 2027 significa affiancare il proprio marchio all'eccellenza della
cultura tecnica costruttiva in Italia.

in linea con i vostri obiettivi di business e avviare la
co-progettazione scientifica dei workshop,

Responsabile commerciale: Responsabile editoriale:
ROSSANA TAINO MAURO FERRARINI
rossana.taino@maggioli.it mauro.ferrarini@maggioli.it
0541 628538 348 560 2544

*La disponibilita dei pacchetti Main Partner € limitata alle sessioni in programma
e l'assegnazione avverra in base all'ordine di conferma.

www.conape.it

GRUPPO

Maggioli S.p.A.
Via del Carpino 8 - 47822 Santarcangelo di R. (RN)

Tel. 0541 628840




